
“水价和创新” 
  

 

幻灯片 1：演示+介绍 

 

女生们、先生们、谢谢你们的邀请。  

 

非常高兴来到这里。  

 

我叫 Jørgen Bjelskou。是 Grundfos 集团公共事务总监。  

 

今天，我将代表私营行业和解决方案供应方的呼声。   

 

在接下来的 10 分钟中，我将介绍我关于水定价的理解，并

介绍几个具体的解决方案和技术，如果水价格给市场激励机

制以便做出正确的选择，这些方案和技术能够渗透到市场

中。  

 

我今天的主要信息基本上都是已经存在的解决方案和技术。

其次，充分的水价格为私营行业 – 技术供应商 – 提供激

励以驱动创新。  

 

这其实并不是很复杂。  
 

 



 

幻灯片 2 Grundfos 集团介绍 
 

首先，让我简单介绍一下 Grundfos 集团以及我们在中国的

活动。  

  

Grundfos 是先进泵解决方案的全球领导者，也是水技术潮流

的引领者。  

 

我们的年产量超过了 1600 万台水泵，年营业额超过 230 亿

人民币。  

 

我们大约有 19000 名员工，分布在超过 56 个国家中。    

 

我们的主要业务领域是：   

 

1) 建筑 – 各类建筑，如家庭住宅和商业建筑，如购物

商场、体育场馆等 

 

2) 工业泵解决方案 – 各种不同的行业，如食品饮料行

业 

 

3) 水务解决方案 – 取水、调配和废水   

 



 

幻灯片 3：Grundfos 中国介绍 

 

现在，介绍一下我们在中国的活动：  

 

我们早在 1994 年，于上海建立了我们的中国公司。我们在

苏州和无锡设立了工厂。项目总投资超过了 1 亿人民币。  

 

目前，我们在中国雇佣的员工超过了 1600 名，我们已经将

中国视为我们的第二个本土市场。   

 

但是 Grundfos 中国不仅提供生产和销售。我们拥有整个价

值链，包括支持功能，如市场营销、公共事务和苏州的主要

研发机构。  

 

Grundfos 很自豪能够成为中国政府机构的领先泵供应商以

及中国全球知名标志性项目的供应商。让我举几个例子：  

 

 人民大会堂， 

 国家体育场，即鸟巢， 

 国家游泳中心，即水立方 

 

很显然，我们很高兴能够成为这些杰出项目的一部分。  



幻灯片 4：Grundfos 对水价的理解 

 

现在，让我谈谈水价的问题，以及我们对水价作为政策工具

与节水解决方案和技术之间相互作用的观点。  

 

Grundfos 认为，未来水供需之间应取得更好的平衡。  

 

如果没有足够的驱动因素和政策框架，如用水效率目标，尤

其是水价 – 为消费者作出正确选择提供激励 – 那么我

们将很难实现我们共同的目标。   

 

对于准确定价，我们认为： 

 

1) 没有“一刀切”的方案 – 价格必须反映不同地区的

不同情况。例如，定价必须反映不同的外部因素和水的

真实价值，这应考虑未来水的稀缺性。 

 

2) 其次，我们相信所谓的“污染者付费原则”。例如，

如果水处于公用事业企业运行的分配系统中，那么提高

最终用户的水价并不是明智的。随后我还将回到这个问

题。  

 

3) 第三，我们认为，水必须可以负担得起的，每个人都

应该有机会获得负担得起的洁净水源。我们基本认同，

获得水资源时一项人权。  

 

我们相信，使用水的成本可以作为改变消费者行为的激励措

施。  

 



事实是，私营行业将推动较高的水成本、更好的商业案例以

便使用现有的节水方案和未来的节水方案，以及更多的创

新。  

 

现在，让我们回到之前提到的两个具体案例 – 已经存在解

决方案和技术的实例，如果水价反映真实的水成本，那么这

些案例的实施将更具经济吸引力。  

   



 

幻灯片 5：需求驱动的分配（实例 1） 

 

在水分配系统中损失了太多的水。在世界各地的许多大城市

中，分配系统损失大约 40%以上的水。这种情况同样适用于

许多欧洲和中国城市。 

 

有很多解决方案可以应对这一挑战。其中之一就是根据需要

调节泵的压力。显然，白天的需求要高于晚上。通过调节压

力，我们可以尽可能减少需求较低时的损失 – 实际上不仅

是水的损失，还有能量的损失。  

 

如前所述，水价和能源价格在这方面发挥了关键作用。如果

所谓的无收益水罚款和能源价格较高，那么公用事业公司将

获得显著的激励，以减少损失。在另一方面，如果公用事业

公司损失了水而没有收到处罚并且能源成本较低，那么激励

也将降低。  

 

同时，本实例也显示了定价讨论的复杂性。因为，其不一定

会增加最终用户（家庭和公司）支付的水价。但是，如果公

用事业有减少损失的经济激励，那么将有助于减少损失。  

 

相关的技术和解决方案都已经存在。  

 
 

 

幻灯片 6：水的再利用（实例 2） 

 

另一个实例是水的再利用。  

 



在此，业内人士提供了许多不同的废水处理和水再利用解决

方案，例如洗车冲厕，甚至是灌溉。  

 

，许多现有解决方案都较为昂贵，因此在水价较低时，不具

有经济可行性。  

 

让我举个具体的例子： 

 

即我们公司所谓的 Bio-booster 系统，即一种膜技术，可以

处理工业生产，如食品和饮料企业的废水。这些水可以重复

使用。  

 

这一项成熟的技术，但是在大多数国家，其投资回报时间太

长，往往超过 5 年，甚至 10 年。  

 

尤其重要的是，工业太容易就能使用上便宜的干净水 – 在

一些国家，甚至是饮用水。  

 

我们认为，市场上现有技术的真正突破与水价密切相关：工

业中用水成本越高，就越可能会使用现有的水再利用技术。  
 

幻灯片 7：总结和观点 

 

女生们、先生们，让我总结一下： 

 

首先，存在技术，但是解决方案在市场上的普及率非常依赖

于水价。  

 

在市场上，其完全取决于商业案例和投资回报。水价越高，

市场参与者经济激励越多，商业案例更好，投资回报期更短。 



 

其次，我们应铭记，只有长期的经济激励，才能促进创新。

请不要忘记，私营公司一直在为未来的解决方案寻找市场机

遇。换句话说，水价越高，创新更多。   

 

第三，如果推出正确，水价将减少水的稀缺性。除此之外，

其还能做很多事情。其还能减少能源消耗。原因很简单：每

消耗一滴水，配水站的泵站都将使用能源，随后，我们还需

要能源将废水泵到污水处理厂并排入海洋。  

 

因此：用的水越少，需要的能源越少。  

 

感谢你们的关注！  
 


